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Investireinistruzione
unvantaggio per tutti

MARIANNAFILANDRI I'anno scolastico. Un tempo impor-
o o _ tante perla formazione e 'educazio-
Ierl milioni di bambini e bambine, nediogniindividuo. -pacinazz

ragazze e ragazzi hanno iniziato

INVESTIRE IN ISTRUZIONE, UN VANTAGGIO PER TUTTI

MARIANNA FILANDRI

erimilioni dibambiniebambine, ragazze eragazzihan-

no iniziato un nuovo anno scolastico. Un tempo impor-

tante per la formazione e I'educazione di ogni indivi-

duo. La scuola, infatti, influenza positivamente le no-
stre opportunitadivitaadultaeilnumerodianniche passia-
mosuibanchié assairilevante. Chihastudiato alungositro-
va a vivere in condizioni di vita spesso migliori di chi ha la-
sciatola scuola precocemente: svolge lavori meglio retribuiti con
un grado di soddisfazione elevato, vive in case pilt ampie in aree
decorose, gode dibuonasalute. Questo vantaggio ¢ molto marca-
to. Prendiamo undato esemplificativo: il tasso dioccupazione.

Se guardiamo agli ultimi datiIstatsulle chance di trovarelavoro
osserviamo che il tasso di occupazione dei diplomati & del 70%ri-
spetto al 51% circa di chi non ha conseguito il diploma. Il divario
conilaureati poi aumenta ulteriormente fino a 31 punti, con un
tasso di occupazione che sale al 82% circa. Questo contribuisce a
quello che viene definito «ritorno occupazionale» ossia quando
convienestudiare per poi trovarelavoro. Idati sonochiari: se sistu-
dia pit1 a lungo poi si vive meglio. Non a caso si parla di «investi-
mento» in istruzione e ci sembra legittimo che gli individui che
compionosacrifici—studiando pitialungo-arrivino asvolgere oc-
cupazioni importanti e meglio pagate e, in sostanza, abbiano di
piu. Tuttavia, gli studenti non vanno a scuola facendo un calcolo
costi benefici su quanto conviene studiare, masi approcciano al-
lostudioriflettendoil bagagliodivalori, aspettative e competen-
ze delle famiglie di origine. Succede allora che genitori laureati
trasmettano a figli e figlie 'imprescindibilita dell’istruzione — e
non solo per i ritorni economici - fornendo anche gli strumenti
per frequentare con successo la scuola. E sono in grado di farlo
pitidei genitoriconmenorisorse. Per intenderci alcune fa-
miglie possono fornire lo spazio e il tempo perché i figli si
impegnino ad esempio nei compiti: una camera silenzio-
saebenilluminatae, all'occorrenza, un supporto conripe-
tizioni private. In altri casi le famiglie offrono come unico
spazio dove poter studiare il tavolo diuna cucinaun po’ af-
follata e rumorosa e magari capita che nel tempo fuori da
scuolachiedanodibadare aunfratellopiti piccolo.

Questo dovrebbe farci riflettere sulle modalita adottate dal-
lascuola per fornire una buona istruzione a tutti. In molti casi,
infatti, non si premia un sacrificio ma si riconosce e si riprodu-
ce un privilegio. A questo proposito un dato emblematico non
& quello su quanti giovani e giovanissimi hanno iniziato a fre-
quentare le lezioni, quanto sul numerodi quelli che nonlo han-
no fatto. Ed é allarmante. [l rapporto di Save the Children cidi-
ce che sono circa 465milai giovani che nel 2022 hanno abban-
donatola scuola senza conseguireil diploma discuolaseconda-
ria di secondo grado. Trai giovani di eta compresa fra 18 e 24
anniquesta percentuale & pari all’'11,5%. Chisono questi giova-
ni? Frequentemente ragazzi e ragazze con un background
svantaggiato, le cui famiglie non hanno i mezzi economici, so-
ciali e culturali per contrastare 'abbandono scolastico. Possia-
mo chiederci come si possa offrire, se non le stesse condizioni
di studio a tutti, almeno opportunita pit simili. La risposta &
«investire» inistruzione. Manon l'investimento privato, indivi-
duale, bensiquello pubblico, collettivo. Quello necessariamen-
te destinato a chi affronta pit difficolta e che consentirebbe di
contrastare unnumero cosigrande di abbandoni precoci.—
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